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DGA-Gruppe auf Wachstumskurs
Nach den ersten neun Monaten 2017 befi n-
det sich die Deutsche Grundstücksauktionen 
AG mit ihren Tochtergesellschaften weiter auf 
Wachstumskurs. Auf den Auktionen und im 
Maklergeschäft verkaufte die DGA-Gruppe 
1.341 Immobilien im Gegenwert von rund 83,5 
Millionen Euro. Der Objektumsatz stieg um rund 
17 Prozent gegenüber dem Vorjahreszeitraum. 
Die zentrale Kennziffer für das operative Ge-
schäft – der bereinigte Netto-Courtageerlös – 
stieg auf 8,2 Millionen Euro. Damit liegt der 
Zuwachs im Vorjahresvergleich bei rund acht 
Prozent. 

Rund 84 Prozent aller aufgerufenen Objekte 
wurden erfolgreich verkauft. Bei den Herbst-
auktionen im August und September erzielte 
die Westdeutsche Grundstücksauktionen AG 
erstmals den höchsten Objektumsatz in der 
Gruppe. Innerhalb der ersten neun Monate 
konnte die WDGA ihren Umsatz nahezu ver-
doppeln, während auf den Auktionen der DGA 
die insgesamt größten Objektumsätze erzielt 
wurden. Ein starkes Wachstum verzeichnete 
auch die Deutsche Internet Immobilien Auktio-
nen GmbH mit ihren Online-Auktionen.

„Die positive Geschäftsentwicklung übertrifft 
unsere Erwartungen für dieses Jahr. Der wei-
tere Geschäftsverlauf ist natürlich von der all-
gemeinen Marktlage abhängig – und die ist 
derzeit gut“, betont der Vorstandsvorsitzende 
Michael Plettner. „Die Nachfrage wird von einer 
niedrigen Arbeitslosigkeit, einer guten Lohnent-
wicklung und einer wachsenden Bevölkerung 
getragen. Neben diesen preisbestimmenden 
Fundamentalfaktoren stimulieren vor allem die 
niedrigen Zinsen die Nachfrageseite.“ Zahlrei-
che Marktstudien zeigten, dass der Aufschwung 
am deutschen Immobilienmarkt weitergehe.

Mit ihrer regionalen Aufstellung besitzen die 
Auktionshäuser der DGA-Gruppe den Vorteil, 
auf regionale Marktgegebenheiten eingehen zu 
können. „Im Unterschied zu mancher Top-Lage 
in besonders gefragten Metropolen existieren in 
zahlreichen Regionen Deutschlands weiterhin 
sehr attraktive Anlagemöglichkeiten“, so Plett-
ner. Daher rechne er auch mit einer lebhaften 
Nachfrage bei den kommenden Auktionen. Die 
bisher vertraglich gebundenen Immobilien für 
die Winterauktionen besäßen das Potenzial für 
eine hohe Auktionsdynamik und gute Erlöse. 

Verkaufte Objekte

Norddeutsche Grundstücksauktionen AG (NDGA)

Sächsische Grundstücksauktionen AG (SGA)

Deutsche Grundstücksauktionen AG (DGA)

Deutsche Internet Immobilien Auktionen GmbH (DIIA)

Plettner & Brecht Immobilien GmbH (P&B)

Westdeutsche Grundstücksauktionen AG (WDGA)

Zahlen DGA-Gruppe
1. bis 3. Quartal

Objektumsatz (in Mio.Euro)

2017

Sehr geehrte Damen und Herren,

mit diesen Worten („besser 
geht’s nicht“) hat Edison 
Investment Research im Juni 
den initialen Scale Research 
Bericht über unser Unternehmen 
im Auftrag der Deutsche Börse 
überschrieben. Darauf und auf 
die Entwicklung in den ersten 
neun Monaten dieses Jahres sind 
wir stolz.

Die momentane Marktkonstella-
tion macht die Einlieferung von 
Auktionsobjekten zu steigerungs-
fähigen Startpreisen für uns 
zwar nicht leicht, trotzdem ist es 
uns gelungen, viele interessante 
Objekte zu akquirieren und zur 
Zufriedenheit der Eigentümer zu 
verkaufen. Zuletzt haben sich 
wichtige Einlieferer öffentlich zu 
der weiteren Zusammenarbeit mit 
uns bekannt.

Die ersten drei Quartale waren 
für uns insgesamt sehr erfolg-
reich und liegen deutlich über 
den sehr guten Vorjahren. Wir 
prognostizieren auch für den 
Rest des Jahres eine weiterhin 
große Nachfrage, besonders nach 
Renditeobjekten. Wir sind daher 
optimistisch, den positiven Trend 
auch im vierten Quartal fortsetzen 
zu können.

Mit freundlichen  Grüßen
M. Plettner und G. Fleischmann

As good as it gets

* inkl. Maklerobjekte

2017 2016

VERKAUFTE IMMOBILIEN *

1.341 1.383

OBJEKTUMSATZ* (MIO.EURO)

83,5 71,6

COURTAGEERLÖSE* (MIO.EURO)

8,20 7,61
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Überhitzung am Immobilienmarkt? 

gend auch nicht für Gewerbeobjekte. Aus un-
serer Sicht existiert derzeit keine bundesweite, 
kreditfi nanzierte Überhitzung am Immobilien-
markt.

Woran machen Sie Ihre Einschätzung fest?
MP: Der Finanzstabilitätsbericht der Bundes-
bank sieht keinen kreditfi nanzierten Preis-
boom. Das deckt sich auch mit den Einschät-
zungen der Kreditwirtschaft. Auf unseren 
Auktionen beobachten wir ein hohes Transak-
tionsvolumen, aber die Käufer sind keinesfalls 
bereit, völlig überzogene Preise zu zahlen. Da-
rüber hinaus sind die Käufe überwiegend mit 
einem hohen Anteil an Eigenkapital unterlegt. 

Ihr Ausblick auf die kommenden Monate?
Wir rechnen mit Immobilientransaktionen auf 
einem hohen Niveau. Gerade in den rendite-
starken Nischen wie B-Lagen, kleinen und mit-
telgroßen Städten können Immobilienanleger 
mit der richtigen Kaufentscheidung weiterhin 
gute Erträge mit ihrem Investment erzielen. 
Unser Objektportfolio bei den Auktionen deckt 
gerade diese Bereiche besonders gut ab.

Wie akut sind die Warnungen vor einer Im-
mobilienblase?
MP: Zunächst einmal müssen wir zwischen 
verschiedenen Regionen, Mikrolagen und der 
Immobilienkategorie stark unterscheiden. In 
gefragten Städten gibt es in Trendvierteln und 
vor allem bei Eigentumswohnungen sicherlich 
Überhitzungen. Aber dies gilt eben nicht für 
alle Regionen in Deutschland und überwie-

Großes Interesse auf Immobilienmesse
Vom 4. bis 6. Oktober 2017 fand in München die 
internationale Immobilienleitmesse Expo Real 
statt. Traditionell präsentiert sich auf der Mes-
se auch die DGA-Gruppe, um Gespräche mit 
Geschäftspartnern, Kunden, potenziellen Ein-
lieferern und Journalisten zu führen. In diesem 
Jahr gab es zudem eine Premiere: Die Bundes-
anstalt für Immobilienaufgaben (BImA) hatte die 
DGA erstmals zu einer Fachveranstaltung mit 
Impulsvortrag an ihren Messestand eingeladen. 
Thomas Engel, Internetauktionsexperte und Ge-
schäftsführer der DIIA, sprach auf einem Fach-
panel mit hochrangigen BImA-Vertretern über 
den Verkauf von Bundesimmobilien auf Auktio-
nen. Das Interesse der Messebesucher am The-
ma war groß – wie auch zahlreiche Gespräche 
im Anschluss zeigten. Die BImA ist ein wichtiger 

Partner der DGA und ihrer Tochterunternehmen 
im Bereich der öffentlichen Einlieferer.

Deutsche Grundstücksauktionen AG
Kurfürstendamm 65, 10707 Berlin
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Die DGA-Gruppe bleibt exklusiver 
Partner für die Versteigerung 
von Bundesimmobilien der BVVG 
Bodenverwertungs- und -verwal-
tungs GmbH. Die BVVG hat ihren 
Rahmenvertrag für die Einlieferung 
von Immobilien bis Ende 2019 
verlängert. Vor zwei Jahren erhielt 
die DGA in einer öffentlichen 
Ausschreibung den Zuschlag von 
der BVVG.

Gute Noten erhält die DGA in zwei 
aktuellen Aktienresearch-Studien. 
Die im Auftrag der Deutschen 
Börse tätige Edison Investment 
Research Ltd. bescheinigt der DGA 
in ihrem September-Bericht gute 
Aussichten für eine Fortsetzung 
der attraktiven Dividendenpolitik. 
Die GBC AG bestätigt in ihrem 
Research Comment vom Oktober 
das Kursziel von 17,30 Euro. Alle 
Research-Beiträge im Internet: 
www.dga-ag.de/unternehmensstu-
dien.html

Personeller Wechsel bei der 
Westdeutschen Grundstücksauk-
tionen AG: Neuer Vorstand wird 
Gabor Kaufhold, der bereits seit 
2014 Prokurist bei der WGDA ist. 
Der bisherige Vorstand Florian 
Horbach verlässt zum Jahresende 
mit Auslaufen seines Vertrages das 
Unternehmen auf eigenen Wunsch.

Drei Fragen an den Vorstandsvorsitzenden Michael Plettner


